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Depuis cinq ans, chaque année, davantage de Francgais se tournent vers la
création ou la reprise d’entreprise.

Cette évolution est essentielle pour la croissance et pour I’emploi. En effet,
chaque nouvelle entreprise donne un peu plus

de vigueur a nos territoires, entraine un peu plus de concurrence et de
services au bénéfi ce des consommateurs, produit

un peu plus de richesse économique. Chaque entreprise nouvelle, c’est aussi
I’lemploi de son créateur et en moyenne prés

d’un autre emploi dans les mois qui suivent le démarrage de I’entreprise.
Bien sar, il arrive que certaines entreprises nouvelles n’arrivent pas a rester
durablement sur leur marché, mais les emplois

qu’elles créent se retrouvent ailleurs, chez les entreprises qui réussissent. Et
puis il y a tant d’entreprises qui continuent de

grandir régulierement et qui doivent pouvoir continuer a le faire pour conquérir
des marchés désormais mondiaux !

Pour donner a ces initiatives de meilleures chances de succés, des services
d’accompagnement sont a la disposition des

créateur pour les aider a préciser leur projet et réduire les risques : le chef
d’entreprise n’est jamais aussi fort que lorsqu’il

est bien entouré et bien conseillé.

Pour tous les aspects de votre projet, vous trouverez les chambres
consulaires, les associations d’aide aux créateurs et

les professionnels du chiffre et du droit, qui s’engagent en faveur de la
création d’entreprise en partenariat avec I’Etat et les

collectivités territoriales. Contactez-les en fonction de vos besoins.

Dans I'immédiat, je forme le voeu que ce document vous apporte les repéres
essentiels qui vous permettront de passer de

I'intention au projet et ensuite a la décision et a I’action.

“L’entreprise est une aventure passionnante et valorisante.

N’hésitez pas, libérez votre esprit d’entreprise.”

Jean-Christophe Martin

Directeur du commerce, de I’artisanat

et des professions libérales

LES DIFFERENTS TYPES DODEE
Aucune idée n’a jamais prouvé sa
supériorité sur une autre dans le domaine
de la création d’entreprise. Au départ, une
innovation technologique révolutionnaire n'a
pas plus d’atouts qu’une simple opportunité


http://www.auto-gestion-entrepreneur.fr/
http://auto-gestion-entrepreneur.fr/solution_auto_entrepreneur.php

commerciale sur un marché banal.
PASSAGE EN REVUE DES
DIFFERENTS TYPES DODEE :

L’activité connue

Votre projet de création d’entreprise
correspond a un métier que vous avez exercé
pendant plusieurs années. Vous connaissez
les «régles du jeu». Ce type de création est
le moins risqué parce que ceux qui créent
dans un métier qu’ils connaissent bien ont
généralement plus de chances de réussir
que ceux qui se risquent dans I'inconnu. Il
convient cependant d’étre prudent. Cette
voie d’acces a la création d’entreprise peut
vous donner un sentiment de sécurité factice
: vous étes expert dans votre domaine,

mais ne maitrisez pas forcément les autres
facettes du métier de créateur d’entreprise
(gestion, commercialisation...).

L’idée des autres

Créer une entreprise en recourant

aux idées des autres nécessite de rester a
I'aff(t de tout ce qui se passe en France ou
ailleurs en matiére de nouveaux produits,
de nouveaux modes de consommation, de
nouveaux concepts marketing : la plupart
des magazines économiques ou spécialisés
en création d’entreprise ont une rubrique
prévue a cet effet.

Vous pouvez également vous

associer
Certains ont le produit ou le savoirfaire
mais manquent de moyens ou recherchent
un associé. Il est donc important
de consulter les annonces de «recherches
de partenariat», bulletins de «propositions
d’affaires», bourses d’opportunités. Les
organismes de développement économique
local (Chambres de commerce ou de
métier) proposent souvent ce service. Vous
pouvez aussi acheter un brevet ou négocier
une licence d’exploitation d’'un brevet ou
d’une marque. Vous pouvez enfin signer un
contrat de concession, ou vous engager dans
un contrat de franchise (voir page 12).
L’opportunité
Une opportunité peut également se
présenter. Mais pour dénicher «I'affaire a ne
pas manquer», il convient d’étre dans une
disposition favorable.



L’ouverture d’esprit

Le monde change vite. Pour en saisir

les opportunités, il faut rester en prise avec
lui. Cela nécessite une grande curiosité
intellectuelle pour s’informer, analyser et
prévoir certaines évolutions du marché.
Comprendre les pratiques des entreprises, les
adapter a son propre marché pour imaginer
de nouvelles possibilités commerciales
permet souvent de créer un nouveau

concept.

Un esprit critique
Il convient également d’avoir en permanence
I'esprit critique pour juger des situations
commerciales présentes, des réels
mérites des positions acquises, des lacunes
des systémes établis, des défauts des produits
ou services offerts, etc. Bien des nouveaux
concepts de produits, de services ou
de prestations sont le constat d’'une carence
dans l'offre par rapport aux problémes rencontrés
dans la vie en général.

L’application nouvelle
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